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Olá,

É com muito orgulho que damos as boas-vindas ao Alliadoz 2024.

Em 2024, você é um Alliadoz Diamante.

O seu programa de relacionamento este ano está com novidades e ainda mais 

exclusividade. Sua parceria é muito especial para nós, por isso criamos benefícios 

incríveis, cuidadosamente pensados para que possamos fortalecer ainda mais este 

elo. 

Você está em uma das posições mais cobiçadas do Alliadoz, com acesso a comissões 

complementares ainda mais atrativas, a partir de 10% de crescimento, e vagas em 

uma viagem inesquecível com roteiro internacional. Além de treinamentos 

presenciais pelo Brasil e muitas vantagens 

Preparamos este material para você consultar sempre que precisar.

Vamos juntos viver o melhor.

Obrigada pela parceria e boas vendas! 

Karine Barros
Diretora Executiva Comercial
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Private
PEL acima de 2 milhões ao ano 
e CT menor que 75% ao ano

Diamante
PEL acima de 2 milhões ao ano

Esmeralda
PEL até 2 milhões ao ano

Topázio
PEL até 200 mil ao ano

CT: Custo Total (Sinistro + Despesa de Sinistro + Comissão) 12 (doze) meses (/) Prêmio Ganho 12 (doze) meses. PEL: Prêmio Emitido Líquido (PEL): Prêmios Diretos (-) Cosseguro Cedido (-) Cancelamentos. 04

A segmentação é feita com base na produção de 
cada corretor e dura o ano todo.

Quanto mais você concentrar suas vendas na 
Allianz, mais crescimento para o seu negócio e 
benefícios você tem. O relacionamento fica mais 
próximo e sua experiência ainda mais 
personalizada. 

Este ano está cheio de oportunidades para você 
chegar cada vez mais longe e subir para o 
segmento Private. Conte com a Allianz para viver 
o melhor.

Nossa parceria pode
crescer cada vez mais. 
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O Alliadoz 2024
é baseado em 4 pilares 
repletos de benefícios
e oportunidades 
para você. 
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Treinamentos orientados para o sucesso da sua equipe e 
do seu negócio, com encontros presenciais, webinars e 
conteúdos na Plataforma +Capaz. 

Cada segmento tem vantagens diferentes. 
Você conta com atendimento preferencial em nosso call
center, linha especial e verba de assistência 24h. 

Quanto mais você cresce, mais você pode ganhar. 
Aproveite até 6% de comissão complementar.

Você está concorrendo a uma experiência inesquecível 
com roteiro exclusivo por Milão e Veneza. 
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Sua equipe capacitada e com mais 
oportunidades para vender. 

Oferecemos conteúdos orientados para o sucesso do seu negócio
e da sua equipe. 

Este ano o Alliadoz +Capaz vai percorrer o Brasil com treinamentos 
presenciais, e você também terá acesso a webinars e diversos 
conteúdos na Plataforma +Capaz. 

Fale com seu atendimento comercial para se inscrever e participar.

Treinamentos
presenciais

Capacitação
à distância

Plataforma 
exclusiva +Capaz
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Atendimento do jeito
que você merece. 

Com a Allianz, você tem vantagens que 
melhoram seu dia a dia e o relacionamento 
com seus clientes e te permitem alavancar ainda 
mais os seus negócios. 

Serviços diferenciados que elevam
a qualidade das suas entregas, como 
atendimento preferencial no contact center, 
linha especial e verba de assistência 24h. 

Segmentos

Campanha de vendas

Allianz Parque

Clube de Descontos

Comissão adicional

+Capaz presenciais 

Conta corrente

Marketing cooperado

Verba de assistência 24h

Linha especial 
de assistência 24h

Atendimento preferencial
no call center 

Conta corrente garantido
(Auto, Residência , 

Condomínio e Empresa PME) 

Atendimento exclusivo
para sinistros

Liberação carro reserva e vidros

Topázio Esmeralda Diamante Private

★ NOVIDADE

★ NOVIDADE

★ NOVIDADE★ NOVIDADE



Internal

10

Allianz Parque

Clube de 
descontos

Acesso a experiências exclusivas na arena multiúso* mais moderna
da América Latina.

Condições especiais e descontos em grandes parceiros
selecionados. Acesse e confira: 
allianz.com.br/servicos/clube-de-descontos

Comissão 
complementar

Confira todos os detalhes na seção Alliadoz +Comissão
e aproveite essa oportunidade de ganhar ainda mais com suas 
vendas. 

Campanha 
de vendas

Ações preparadas especialmente para proporcionar experiências
únicas para você. Fique atento, as campanhas acontecem o ano
todo! 

Conte conosco 
para continuar 
oferecendo o melhor 
para seus clientes. 

Vantagens que foram especialmente 
pensadas para o crescimento do seu 
negócio. 

Confira ao lado e na página seguinte. 

+Capaz 
Presenciais

Treinamentos presenciais pelo Brasil, para você desenvolver 
suas habilidades e se tornar um especialista em Allianz. 

*Sujeito a disponibilidade. 
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Marketing 
Cooperado

Verba de 
assistência 
24h

Conte com a Allianz para suas ações de marketing e para ter
materiais com a cara da sua corretora, como bonés, canecas, 
cadernos e muito mais. 

Utilize sua verba para liberar serviços de assistência 24 horas, 
carro reserva e cobertura de vidros em casos emergenciais não
cobertos nas apólices de Automóvel e Massificados. Corretor
Diamante tem direito a R$1.000,00 por ano para 
esse benefício. 

Conta
Corrente

Liberação de descontos comerciais acima do percentual 
cadastrado e cálculo mensal de débito e crédito.
Consulte a utilização disponível no Allianznet. 

Atendimento
call center

Você tem atendimento prioritário em nossos canais de 
atendimento. Isso significa mais agilidade nas questões do dia 
a dia de seus clientes. 

Conte conosco 
para continuar 
oferecendo o melhor 
para seus clientes. 

Vantagens que foram especialmente 
pensadas para o crescimento do seu 
negócio. 

Confira ao lado. 
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O melhor 
comissionamento para os 
seus negócios. 

No Alliadoz +Comissão diferenciamos a 
tabela por segmento. Nossas remunerações 
são sempre muito atrativas e podem variar 
de 0,5% até 7%.

Confira ao lado os percentuais para todos os 
segmentos. 

Segmentos Topázio* Esmeralda Diamante Private

Auto
De 1% 
a 3%

De 2%
a 5%

De 3%
a 6%

De 5%
a 7%

Massificados
De 1% 
a 3%

De 2% 
a 5%

De 3%
a 6%

De 5%
a 7%

Vida
De 1% 
a 3%

De 2% 
a 5%

De 3% 
a 6%

De 5% 
a 7%

Corporativos
De 0,5% 

a 2%
De 1% 
a 2,5%

De 1,5%
a 3%

De 3%
a 4%

*Os percentuais apresentados para o segmentoTopáziose aplicamapenas para corretores com maisde 12 meses de cadastrona Allianz.
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Automóvel Massificados Vida

A apuração dos programas Auto, Massificados e Vida é mensal. 

Garanta as melhores 
condições do mercado.

Confira nas tabelas até quanto pode 
chegar sua comissão complementar.

Auto Individual, Moto e 
Caminhão

Residencial, Condomínio e 
Empresa PME

Vida Individual, AP Individual, 
Vida Coletivo e AP Coletivo

CT

Crescimento

10% 15% 25%

70% 4,0% 5,0% 6,0%

75% 3,0% 4,0% 5,0%

CT

Crescimento

15% 25% 30%

70% 4,0% 5,0% 6,0%

75% 3,0% 4,0% 5,0%

CT

Crescimento

15% 25% 30%

65% 4,0% 5,0% 6,0%

70% 3,0% 4,0% 5,0%



Internal

15

Linhas Corporativas

A apuração das Linhas Corporativas é trimestral.

Garanta as melhores 
condições do mercado.

Confira nas tabelas até quanto pode 
chegar sua comissão complementar.

Engenharia, Master, MAT, RC, Riscos 
Diversos e Agro Equipamento

CT

Crescimento

15% 25% 30%

65% 2,0% 2,5% 3,0%

70% 1,5% 2,0% 2,5%
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Uma experiência única com
o jeito Allianz de receber. 

Nossa parceria nos motiva a proporcionar experiências cada 
vez mais grandiosas. 

Levaremos os melhores corretores Diamante para
um roteiro exclusivo por Milão e Veneza, com direito
a acompanhante. 

Pensamos em cada detalhe para que você possa viver
com a gente momentos inesquecíveis. 

Confira na página seguinte como pontuar. 

17
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CT: Custo Total (Sinistro + Despesa de Sinistro + Comissão) 12 (doze) meses (/) Prêmio Ganho 12 (doze) meses. PEL: Prêmio Emitido Líquido (PEL): Prêmios Diretos (-) Cosseguro Cedido (-) Cancelamentos.  Crescimento: Crescimento do PEL em relação ao mesmo mês do ano anterior.18

Confira as regras de 
pontuação para o 
seu segmento. 

Período: Janeiro a Dezembro de 2024 

Linha de Negócio Objetivo Pontos Limite
Pontuação 

máxima

PEL
Incremental

Auto + Frota¹ R$ 55.000 2 R$ 1.650.000 60

Vida² R$ 20.000 2 R$ 600.000 60

Massificados³ R$ 20.000 2 R$ 1.050.000 60

Linhas Corporativas4 R$ 45.000 2 R$ 1.350.000 60

Produtos
Foco

VI, API e Global R$ 15.000 2 R$ 450.000 60

Residência R$ 15.000 2 R$ 450.000 60

Empresa PME R$ 22.000 2 R$ 600.000 60

Transportes R$ 22.000 2 R$ 600.000 60

Carteira PEL Total R$ 300.000 2 R$ 6.000.000 40

Renovação 
Auto

Auto 75% 20 N/A 20

Auto + Frota¹: Auto, Frota, Moto e Caminhão. Vida²: Vida Individual, 
Acidentes Pessoais Individuais, Vida Coletivo, Acidentes Pessoais 
Coletivo e Vida Global. Massificados³: Residência, Empresa PME e
Condomínio. Linhas Corporativas⁴: Master, MAT, Agrícola 
Equipamentos, Agrícola Cultivo, RC, Patrimoniais, Engenharia e RD. 
Critério de elegibilidade:  CT até 85% e Crescimento > 0, no acumulado 
do ano de 2024. Em caso de empate, o critério de desempate será o 
maior PEL nos produtos participantes durante o período da campanha.
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Vamos juntos 
viver o melhor.
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Consulte o regulamento completo. 

Aproveite para acompanhar todas 
as novidades em
nosso perfil no Instagram: 
@allianzcorretor

Em caso de dúvida, fale com o seu atendimento comercial.  

Allianz Seguros S.A., CNPJ: 61.573.796/0001-66, Rua Eugêniode Medeiros nº 303, ands. 1-parte, 2 ao 9, 15 e 16, Pinheiros, São Paulo - CEP: 05425-000. 
Linha Direta Allianz Corretor: 4090 1120 (Capitais e Regiões Metropolitanas), 0800 777 8243 (demais regiões). Ouvidoria Allianz Seguros: 0800 771 3313. Atendimento à pessoa com deficiência auditiva oude fala: 08000 121 239.20

http://instagram.com/allianzcorretor
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